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Abstract: Kompletni implementaéni plan promény realitniho tymu Jiftho Hanouska (dnes pouze
Airtable + silny osobni brand) v plné Al-pohanénou prodejni masinu pro ¢esky i dubajsky trh, skalo-
vatelnou na Slovensko a Polsko. Plan pokryva cely cyklus od discovery, pfes datovou vrstvu, Al lead
engine, inventory, margin engine, listing factory, publish, compliance a reporting, az po fazovy rollout,
tym, tech stack, ¢asovy plan, naklady a rizika.
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Shrnuti pro vedeni

Hanousek tym ma dnes silny vstup (37K na Instagramu, 4-5 poptavek tydné z FB, zavedeny
dubajsky kanal) a slaby backend (jen Airtable, vSe ru¢né, zadna kvalifikace ani follow-up
systém). Cilem planu je odstranit ruéni praci a zautomatizovat cely trychtyf tak, aby tym
prodaval vyrazné vic se stejnym poctem lidi.

Dnes Po nasazeni
Leady ru¢né piepisované do Airtablu Auto-sbér ze vsech kanala
Reakce na lead v fadu hodin/dni Al odpovi a zkvalifikuje do minut

Listing + video + post generované auto-

Nabidka sestavovana ru¢né maticky

Follow-up ,kdyz si vzpomenu® Automatické sekvence, nic nezapadne
Reporty ru¢né / vibec Real-time dashboard

Jen CZ + Dubaj ad-hoc Skalovatelné na SK a PL stejnym enginem

Vychozi stav

Maji: Airtable (leady), osobni brand (IG 37K, FB lead engine), dubajsky prodejni kanal,
vzdélavaci byznys (kurz, workshopy), web na Webflow.

Nemaji: CRM automatizaci, Al kvalifikaci leadd, auto-listing, generovani obsahu, follow-
up systém, reporting, jazykové mutace (SK/PL/EN), napojeny dubajsky inventar, provérku
kupujicich.

Cilova architektura ekosystému

Systém ma Sest vrstev, kterymi lead a nemovitost protékaji:

Vrstva Obsah

Airtable (6 tabulek) — leady, kontakty, nemovitosti, obchody, devel-
1- Data opefi, provize
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Vrstva Obsah

2 - Vstup Sbér leadt ze vSech kanalu (IG/FB/web/telefon) automaticky do dat

Boosted Claude + GPU LLM — kvalifikace, matching, generovani textu,
3 - Al mozek odpovédi

4 - Akce Listing factory, komunikace, publish na web/portaly/social

5 - Compliance | Smlouvy, AML/OSINT provérka kupujiciho, provizni tracking

6 - Reporting Real-time dashboard, KPI, predikce

Faze 0 — Discovery (tyden 0)

Pied stavbou je nutné zmapovat realné procesy. Pouzije se strukturovany dotaznik (12
oblasti): soucasny stav a Airtable, zdroje leadt, kvalifikace, prodejni proces krok po kroku,
dubajska specifika, komunikace, marketing, tym a kapacita, data a KPI, smlouvy a finance,
bolesti a ¢asozrouti, cile a rozpocet. Vystup: mapa procesu, uzka hrdla, priority automatizace.

Faze 1 — Zaklad / Foundation (tyden 1-2)

Datova vrstva — Airtable, 6 tabulek

Airtable se nechava (na leady je vhodny, tym ho zna). Doladuje se na $est tabulek: Leady
(status, skore, zdroj, rozpocet, trh, makléf), Kontakty, Nemovitosti / jednotky (CZ i
Dubaj), Obchody (faze, hodnota, provize), Developeri/ zdroje, Provize / finance. Pohledy:
pipeline kanban, dnes$ni follow-upy, hot leady, dashboard.

Lead capture automatizace

IG DM, FB zpravy, webovy formulaf a telefonni poptavky se napoji tak, aby automaticky
padaly do tabulky Leady — bez ru¢niho pfepisovani.

Boosted Claude prostredi

Dedikovany kontejner (server 117, browser-desktop) s Claude Code a Cursorem, béZici
na subscription kreditech, vybaveny internimi MCP néstroji (AML, OSINT, reality, cenova
mapa). Tym se prihlasi pfes prohlize¢, jedno sdilené heslo.

Faze 2 — Al Lead Engine (tyden 3-4)
Al kvalifikace

Kazdy novy lead Al ohodnoti (rozpocet, hotovost vs. hypotéka, Gcel, horizont), ptidéli skore
a navrhne konkrétni jednotky k nabidnuti.

Al chat na webu
Vicejazy¢ny chat (CZ/SK/EN) na webu i jako WhatsApp bot — okamzita prvni reakce, kvali-
fikace a matching nabidek béhem minut.

Follow-up automaty
Kdy?z lead stoji (napt. 3 dny bez akce), systém pfipomene makléfi nebo sam posle navazujici
zpravu. Sekvence pro rizné faze trychtyfe.

Faze 3 — Inventory & Margin (tyden 5-6)

Inventar CZ a Dubaj

CZ nemovitosti z vlastnich zdroji. Dubaj: napojeni na developery (Emaar, DAMAC, lokalni
brokefi) pres feedy (XML/API/Excel/PDF) + scraper sekundarniho trhu (Property Finder,
Bayut) postaveny na Crawl4Al V3e se normalizuje do jednotné databaze.
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Margin engine
Konfigurovatelna pravidla per developer/projekt: developerska provize (2-7 %) plus jeho
markup. Vysledna cena s marzi se po¢ita automaticky — makléf nezadava ru¢né nic.

Faze 4 — Listing Factory (tyden 7-8)

Z jedné jednotky vznikne kompletni balik bez ¢lovéka:

Vystup Jak

Popis CZ/SK/PL | GPU LLM (35B) generuje text na miru jazyku a trhu

Video reel Leonardo / video pipeline z rendert a fotek developera

Social carousel Carousel engine pro IG/FB/TikTok

ROI kalkulace Cisty vynos po poplatcich a danich, payment plan

Faze 5 — Publish (tyden 9-10)
Hotovy listing se publikuje v$ude, kde jsou kupci, automaticky: vlastni vicejazy¢ny Dubai
web (jeho brand), feed na CZ/SK/PL realitni portaly a auto-post na socialni sité.

Faze 6 — Deal & Compliance (tyden 11-12)

Rezervace, smlouvy a sledovani payment planu. Pfed uzavfenim probéhne AML/OSINT
provérka kupujiciho (interni 18modulovy systém) — pfidana hodnota a divéra. Provize a
marze se trackuji, maklér vidi svij vydélek.

Faze 7 — Reporting & Dashboard

Real-time ptehled: pocty leadi, schiizek, obchodu, obrat, provize, konverzni poméry po fazich
a po maklérich. Predikce uzavérek.

Faze 8 — Rollout SK — PL

Stejny engine, méni se jen jazyk, portaly, ména a dafiova/vizova sekce. Slovensko — skoro
nulova prace navic. Polsko — nejvétsi trh, vlastni portaly, vétsi objem.

Tech stack (na cem se stavi)

Priblizné 80 % stoji na hotové infrastruktufe CzechAl: scraper (Crawl4Al), cenova mapa (V24),
GPU LLM (Qwen 35B), Leonardo video pipeline, carousel engine, Twenty CRM, LangGraph
reality swarm, AML systém (18 modult1), OSINT nastroje. Nové komponenty: margin engine,
napojeni dubajského inventafe, multi-country publish a lead-capture konektory.

Tym a role (co se automatizuje)

Dnes rucné Po nasazeni

Asistent prepisuje leady Automaticky — uvolni se na obchod

Makléf hleda vhodné jednotky | AI matching béhem sekund

Marketér sestavuje posty Listing factory generuje sama

Rucéni follow-up Automatické sekvence
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Casovy plan

Tyden | Milnik

0 Discovery — mapa procest

1-2 Datova vrstva + lead capture + boosted Claude
3-4 Al lead engine (kvalifikace, chat, follow-up)
5-6 Inventory + margin engine

7-8 Listing factory (text, video, carousel)

9-10 Publish (web, portaly, social)

11-12 Deal & compliance + reporting

13+ Rollout SK — PL

Naklady a obchodni model

Pro néj: marze z kazdého prodeje a $kalovani bez naboru lidi — engine zastane praci tfi
asistenti. Pro CzechAlI: setup fee + mési¢ni SaaS + revenue share z marze (alignment —
vydélavame, kdyz vydélava on).

Rizika a mitigace

Riziko Mitigace

Diverzifikace na CZ/SK/PL + transparentni
Ochlazeni dubajského trhu ROI
Reputacni kauza (Dubaj 2026) Duvéryhodnostni vrstva s redlnymi daty
Zavislost na jednom kanalu Multi-channel publish a lead capture

Airtable se nechava, zmény postupné,
Adopce tymem skoleni

KPI aspéchu
Rychlost prvni reakce na lead (cil: minuty), konverzni pomér lead — obchod, pocet obchodui
na makléfe, Cas uSetfeny automatizaci, obrat a marze po trzich.

Okamzité prvni kroky

1. Spustit discovery dotaznik s tymem (online dokument je pfipraven).
2. Zmapovat a doladit Airtable na 6 tabulek.

3. Dokon¢it login boosted Claude kontejneru a nasadit interni MCP.

4. Postavit prvni lead-capture konektor (IG/FB/web — Airtable).
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